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2) Strucné shrnuti projektu

The Reserve s.r.o. buduje prémiovy projekt, ktery spojuje kuratorsky vybrany svét
sbératelskych destilatd s ¢lenskym klubem postavenym na osobni Grovni. Nejde o
»dalsi e-shop” - jddrem projektu je Zivy klubovy ekosystém, kde se c¢lenové setkdavaiji,
sdileji zkuSenosti, ziskavaji pristup k vyjimecnym lahvim a zdroven dostavaji servis,
ktery z nakupu déla zazitek a vztah.

Klub vytvari dlouhodobou dlvéru, komunitu a opakované prijmy; e-shop je prirozené
rozsireni, které umoznuje pohodiny ndkup a podporuje konverzi i retenci.

Projekt stoji na synergii 4 pilirQ:

1. E-commerce + The Reserve Club

2. Dovoz a servis pro mimoevropské znacky

3. Private brand (sluzba s vyssi marzi)

4. Distribuce B2B/B2C v ramci vybranych trh( EU

3) Problém na trhu a prilezitost

3.1 Fragmentovany prémiovy trh

Prémiovy alkohol v regionu CEE/EU roste, ale trh je fragmentovany: mnoho nabidek je
.katalogovych”, bez kurdtorstvi, bez komunity a bez skutecné clenské hodnoty.
Zakaznik si Casto kupuje produkt bez kontextu, bez divéry v plvod, bez nadstavby
servisu a bez pokracovani vztahu.

3.2 Chybi klubova infrastruktura

Zakaznici nekupuji jen produkt - kupuji status, pribéh, pristup a servis. Klubovy model
umoznuje dlouhodoby vztah a opakované ndakupy (retenci), nikoli jednorazové
objednavky. Pridand hodnota klubu spocivd v tom, Zze méni transakci na ¢lenstvi a
¢lenstvi na dlouhodoby vztah - ¢len si nevybird ,,z nabidky”, ale dostava kuratorsky
vybér, dlvéru v plvod a kvalitu a predevsim pfristup, ktery bézny retail neumi
nabidnout.

Tuto potrfebu resSime tak, ze budujeme prostredi, kde je ¢len vniman jako soucast
uzavreného okruhu:

- kuratorsky vybér misto ndhodného katalogu,
- osobnéjsi servis (od doporuceni po podporu pri vybéru),

- pristup k limitovanym kus@im a vybranym prileZitostem,
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- a komunitni rozmér - setkani a zazitky, které posiluji vztah a d@véru.
Vysledkem je, ze hodnota pro ¢lena neni jen ,lahev”, ale zazitek, pfistup a identita, coz
prirozené zvysuje loajalitu a snizuje zavislost projektu na jednorazovych kampanich.

4) Reseni: The Reserve Club jako hlavni produkt

4.1 Co je The Reserve Club

The Reserve Club je clensky model, ktery spojuje kuratorsky vybér, pristup k
zajimavym lahvim a zazitkovy rozmér. Klub vytvari dlouhodoby vztah s klientem a
posouva ho z roviny ,kupuji produkt” do roviny , patfim do komunity a mam pristup”.
4.2 Co ¢élenové ziskaji (vefejna verze - bez citlivych detailt)

- Pristup ke kuratorské nabidce a limitovanym edicim

- Degustacni benefity (sety, tastingy)

- Pfednostni pfistup k vybranym lahvim

- Concierge/servis (v nejvyssim clenstvi)

- Volitelné skladovani (pres partnera)

(Interni nastaveni benefitd, sourcingu a pristupld je predmétem neverejnych
materiald.)

4.4 Jak klub generuje prijmy (zjednodusené)

1. Clenské poplatky jako stabilni pfijem a zaklad pro planovani riistu

2. Prodej produktd s racionalni marzi - cilem neni maximalizovat jednorazovy zisk, ale
budovat hodnotu klubu, divéru a dlouhodobou retenci

5) Obchodni model a pilife mimo klub

Tyto pilife doplnuji klubovy model a zvySuji robustnost projektu. Ve verejné verzi jsou
popsany ramcové, bez uvadéni citlivych objemd, konkrétnich dodavatell a internich
postupd.

5.1 Dovoz ze tretich zemi (strucné)

The Reserve rozviji sit mimoevropskych producentl a poskytuje dovozni a servisni
rdmec. Projekt pracuje s ovérovanim plvodu, pldnovanim zasob a logistickou realizaci
pres partnery. Detailni zdroje, marze, kontrakty a objemy jsou poskytovany selektivné
po NDA.

5.2 Private brand (A-Z) - bez postupu

Projekt nabizi sluzbu private brand od konceptu az po uvedeni na trh. Ve verejné verzi
zUstava uvedena jen rdmcovéa schopnost dodat projekt end-to-end; konkrétni vyrobni
kapacity, plnirny, postupy, receptury a dodavatelské retézce jsou know-how.

5.3 Distribuce B2B/B2C v ramci vybranych trhu EU

The Reserve buduje distribu¢ni rdmec pro vybrané trhy EU s dlrazem na spravné
nastaveni procest, compliance a logistiku. Cilem je zvySovat dostupnost kuratorské
nabidky a zdroven zachovat jednotny standard servisu a reputace znacky.

Strana 2



O projektu - The Reserve s.r.o.

6) Provoz, logistika a partner danového skladu

Projekt vyuzivd partnera s licencovanym zdzemim (danovy sklad) pro skladovani,
oznacovani/kolkovani podle pravidel, baleni a expedici. Tento pfistup snizuje fixni
naklady, urychluje spusténi a umoznuje flexibilné Skalovat bez potrfeby budovat vlastni
infrastrukturu v prvnich fazich.

7) Go-to-market a rust 2026-2028

7.1 Strategické cile (verejné)

- Spusténi e-shopu a klubového modelu

- Budovani ¢lenské zakladny (ve verejné verzi bez internich KPI)
- Rozsireni portfolia a kuratorstvi produktd

- Postupné budovani B2B odbérateld

- Klubové eventy (Praha) jako ndstroj retence a akvizice

8) Financni ramec (verejna verze)

8.1 Zjednoduseny vyhled 2026-2028

Ve verejné verzi dokument uvadi financni rdmec na Grovni trendd: ocekavany rlst
obratu, rlst klubové bdze a postupné zlepSovani profitability diky kombinaci
opakovanych prijm{ (¢lenstvi) a Skalovani obchodniho objemu.

8.2 Pouziti kapitalu (ramcoveé)

- rozbéh provozu v prvnich mésicich

- zasoby a logistika

- celni/danové zaruky podle potreby

- technologie (e-shop, systémy, procesy)

- marketing a eventy (primarné klubové aktivity)

8.3 Poznamka k detailidm
Detailni projekce vynosU, nédkladd a cash-flow je zpracovdna v samostatném internim

dokumentu a poskytuje se selektivné investorlim po podpisu NDA.
9) Rizika a mitigace (strucné, investor-friendly)

- Regulatorni a danové zmény: mitigace prostfednictvim procesd, kontroly
dokumentace, externiho poradenstvi a pravidelnych revizi

- Kurzové riziko: mitigace prostrednictvim cenotvorby a rizeni nakupl v zavislosti na
objemu

- Reputadni riziko: mitigace prostrednictvim kontroly plvodu, dlrazu na pravost, servis
a komunikaci znacky

- Zavislost na partnerech: mitigace prostfednictvim kontraktd a budovani
alternativnich moznosti v dodavatelském retézci
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10) Tym (verejné)

Projekt je veden zakladatelsky orientovanym tymem s dlirazem na legislativu, obchod,
procesy a znacku. Verejnd verze neuvadi citlivé Udaje o partnerech a dodavatelich;
detaily jsou dostupné po NDA.

11) Zaver a disclaimer

Tento dokument je verejnd, zkracena verze urcend pro zakladni orientaci v projektu
The Reserve s.r.o. Nejde o verejnou nabidku cennych papird ani o investi¢ni
doporuceni. Vybrané informace jsou poskytovany investordm po NDA a po ovéreni
vhodnosti spoluprace.
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